Optimering af leverandgr portefglje

Typiske problemstillinger

Matcher aktuel sammensaetning af

leverandgrer det virksomheden har brug for?
— | forhold til virksomhedens strategi
— | forhold til virksomhedens processer og adfeerd

Udnytter virksomheden sin buying power?
Manglende synergier pa tveers af
virksomheden

Broget leverandor billede

Mulige arsager

Decentral indkagbsproces

Manglende standarder

Opkab af virksomheder

Insourcing og outsourcing

Virksomhedens behov har aendret sig
Leverandgrernes udbud/profil har sendret sig

Analyse indhold

Identifikation af standards/modeller/strategier
Dataindsamling nuveerende leverandarer

Hvad leveres

Pa hvilke betingelser — opsigelser, bindinger, risici
Volumen og priser

Kategorisering i forhold standards m.v.
Indkabsproces — hvem og hvordan

Analyse — muligheder og problemstillinger

Flere leverandgrer af samme ydelse
Samme leverandgr til flere enheder
Manglende forankring af aftaler

Compliance problemer i forhold til standards
Afvigelser i forhold til best practise

Optimeringsforslag

Sammenleegning af ydelser
Opsigelser

Genforhandling

/Endret forankring

/Endret koordinering og styring

Vurdering af skonomisk potentiale
Forslag til plan for gennemforelse
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